KAKO DOBITI NAJPOVOLINIJI KREDIT OD BANKE
i
KAKO PRECIZNO PROCENITI KLIJENTA (KUPCA ILI DOBAVLIACA) KORISTECI BANKARSKE METODE | STANDARDE

NOVI SAD, 04. Juni 2016, od 09:00 do 18:00 ¢asova;
Katoli¢ka Porta 2, Il sprat,

Namena trening-seminara

V Naucite kako da osnaZite sopstveni kreditni rejting i dobijete kredit u banci

Seminar je pre svega osmisljen da naucite kako da spremite dokumentaciju i finansijske izvestaje
u skladu s bankarskim metodama i procedurama i da na tajnacin znatno uvecéate svoje Sanse za
dobijanje kredita, garancija, akreditiva i bilo kog drugog bankarskog proizvoda, odnosno da na
minimum svedete moguénost negativnog odgovora.

V Iskoristite bankarske metode analize i precizno procenite vase klijente

Paralelno, trening seminar je namenjen i za zaposelne u preduzedu Ciji je posao neposredno vezan
za tacnu i ispravnu procenu sadasnjih i buducih kljenata. Bankarski standardi u proceni klijenata

su se pokazali kao najispravniji, a mi vam nudimo da se obucite i osposobite da veoma precizno
analizirate s kim trenutno poslujete ili da li ¢ete s njim uopsSte poslovati u buduénosti. Na seminaru
cete nauciti i kako da u potpunosti upotrebite to znanje za analizu vasih potencijalnih klijenata i
nepogresSivo procenite da li su solventni i likvidni.

Trening seminar je intezivnog karaktera, bez uobicajenih uvodnih tema koje oduzimaju vreme.
Polazimo od stanovisSta da radimo s profesionalcima koji ve¢ imaju dovoljno znanja. Osmisljen za
osobe koji osecaju potrebu za sistematskim znanjem iz finansijske analize. Na svakom nasem
treningu-seminaru, dobicete nadgradnju nad bazi¢nom kreditnom analizom i nauciéete da
primenite znanja u svakodnevnom poslu.

PREDAVAC

Vera Jovanovi¢, Specijalista savetnik za odobravanje kredita

Sa viSe od 12 godina bankarskog iskustva, Vera je strucnjak parexcellance. Od tih 12 godina radnog
staza, zadnjih 9 angaZovana je u kreditnoj analizi. Preciznije, radi u “Direkciji za odobravanje kredita” i
sada ima zvanje ,Specijalista savetnik za odobravanje kredita.” Kroz njene ruke proslo je mnogo kreditnih
iSto je joS vaZnije, na osnovu njene analize i miSljenja velik broj kredita je i odobren. Vera je prvorazredni
struénjak Cije znanje ¢e vas osposobiti da pravilno aplicirate za kredit. Vera je ¢lan projektnog tima za
unapredenje procesa odobravanja i pracenja plasmana (unapredenje i razvojinformatickih aplikacija, izbor
i uvodenje novih pokazatelja finansijske analize, unapredenje kvaliteta poslovne analize i obrazaca za
prezentacijukreditnih predloga itd.). Jedna od njenih redovnih aktivnosti je obucavanje zaposlenih u oblasti
analize finansijskihizveStaja kao i u¢estvovanje na sednicama Kreditnog odbora ukljucujudéi izradu misljenja
sa preporukom za donoSenje konac¢ne odluke Kreditnog odbora.

Kome je namenjen:
e  Zaposlenima u finansijsko/knjigovodstvenim sluzbama, kao i top menadZmentu jer se radi o strateskim
odlukama

e  Fizi¢ka lica koja su zainteresovana za dalja usavrsavanja

e  Zaposleni u nevladinim i neprofitnim organizacijama, strukovna udruZenja
e Nezaposleni i studenti u cilju poboljSanja svojih CV-a

e  Vlasnici knjigovodstvenih agencija i/ili zaposleni u njima



AGENDA

08:30 - 09:00  Dolazak i registarcija ucesnika

09:00-11:00  KAKO NEPOGRESIVO APLICIRATI ZA KREDIT

Kako “spakovati” dokumentaciju i bilanse za kredit

Kako da proknjiZite knjigovodstvene pozicije u skladu s zakonom i tako poboljsate vase pokazatelje i kreditni rejting
Precizno odredite sopstveni kreditni rejting i na osnovu toga tacno predvidite kamatnu stopu i ostale troskove kredita
Kako uraditi i razumeti cash-flow

Sta su najvazniji pokazatelji iz biznis plana na koje banke imaju poseban osvrt (ekomomski tok i finansijski tok)

Kako banku “ubediti” da je projekat isplativ

Sta je kompletna dokumentacija za krediti i kako da vas ne vracaju da je dopunite

Kako precizno bankarima pojasniti Sta Zelite od banke, tj.kako najpreciznije popuniti kreditnu aplikaciju

Primeri iz prakse

11.00-11:15  Pauza (osveZenje - ukljuceno u cenu)

11.15-12:45  KAKO PROCENITI VASEG KLUENTA(KUPCA/DOBAVLIACA) BANKARSKOM METODOM

Kreditni rizik vaseq kupca i/ili dobavljaca? Sta je to u stvari i kako ga_saviadati?

Da li je buduci klijent likvidan i solventan? Da li odobriti odloZeno placanje i da li postoji bojazan da necete naplatiti vasa
potraZivanja ?

Da li je dugugodisnji kupac postao rizican?

Kako tumaciti specificne pokazatelje u svakom bilansu i zaklju¢nom listu?

Zasto je cash-flow tabela vrlo vaZna i kako je napraviti za svakog klijenta

Koje zakljucke doneti analizirajuci “Izvestaj o tokovima gotovine” iz zavrsnog racuna

Kako identifikovati “toksicne” bilansne pozicije koje zamagljuju “istinu” u finansijskim izvestajima

Kako proveriti istorijat klijenta koristeci APR, kako da koristite MATRIX da biste proverili ima li klijent sudske tuZbe i da li je
krivicno gonjen

Primeri iz prakse

12:45- 13:30 Pauza za rucak (uklju¢eno u cenu)

13:30-15.00  KREDITNA | FINANSIJSKA ANALIZA VASEG KLIJENTA

O O OO oo o

Kako upotrebiti finansijsku analizu vaseq kupca i/ili dobavijaca? Sta je to u stvari i kako ga_savladati?
Struktura i najvazniji pokazatelji finansijske analize

Kako vam finansijska analiza pomaZe u proceni klijenta

VaZnost razumevanja roc¢ne uskladenosti

Sta je dugorocno, a Sta kratkoro¢no finansiranje

Izvuci zakljucak o finansijskom “zdravlju” klijenta

Kreditni rizik je komplementaran finansisjkom riziku? Kako vam to pomaZe u proceni klijenta?
Primeri iz prakse

15:00 - 15:15  Pauza (osveZenje — ukljuceno ucenu)

15:15-16:45 ZASTO SE KREDITNA ANALIZA NE MOZE UZETI ZDRAVO ZA GOTOVO

Kako upotrebiti kreditnu analizu u odnosu na delatnost, granu i trZiste?

O Zasto su delatnosti specificne i zasto se svaka kreditna analiza mora posebno prilagoditi za svaku delatnost?



0 Zasto je bitna grana delatnosti i Sta nam analiza govori o poloZaju klijenta u njoj

o Sta je uopste “specifi¢nost” svake delatnosti, svake industrijske grane, svakog trZista, odnosno, Sta cete vazno saznati
analizom njihovih racio brojeva (primeri iz prakse)

O Kako se te “specificnosti” uticu na finansijski poloZaj vaseg klijenta

0 Ima li razlike ako je u pitanju proizvodnja, transport, maloprodaja, veleprodaja ili distribucija

0 Odnos izmedju kreditnog, trZisnog, valutnog, privrednog i ostalih rizika koji su od apsolutnog znacaja za celinu slike
svakog klijenta

O  Primeri iz prakse

16:45—-17:00  Pauza (uZina i osveZenje — ukljuceno ucenu)
17:00 - 18:00  Praktican rad, veZbe, pitanja i odgovori

Cena Trening-Seminara:
e  27.000,00 dinara
®  Popusti: 20% popusta za 2 ili viSe polaznika iz jedne firme
e Maksimalno do 10 polaznika
e U cenu je ukljuceno: trajanje trening seminara, materijali, sertifikat, osveZenje i zajednicki rucak ucesnika.
e  Materijali za trening-seminar na CD-u.

Landing page za elektronsku prijavu: http.//www.evropa-investment.rs/kontakt-edukacija.htm!
i

na e-mail adresu: office @evropa-investment.rs

Prijave se mogu poslati najkasnije do 03. Juna 2016. u 16 h

UPLATA NA RACUN:

AIK BANKA 105-11593-73

EVROPA INVESTMENT doo
Novi Sad, Valentina Vodnika 8
PIB : 104333674

Maticni broj: 20147474

INFORMACIJE:
office@evropa-investment.rs
063/776-57-47, Igor Opaci¢
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